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    Primeiramente, Agradeço pela compra. Depois de várias pesquisas feitas, de várias horas de internet, eu consegui concluir este objetivo que era formular um e-book para ensinar às pessoas de modo bem fácil como conseguir produtos de graça ou somente a preço de custo. Um certo dia eu estava pensando em montar uma loja de eletrônicos e informática, e então resolvi buscar na internet algumas fábricas de produtos do tipo, e entrando em contato com várias delas, percebi que algumas faziam questão de mandar os produtos, em que eu solicitei informação, para eu ver que se tratava de produto de alta qualidade, então consegui vários produtos de amostra grátis. Daí surgiu a idéia de fazer um e-book que ensinava passo a passo às pessoas como adquirir produtos de graça ou a preço de custo. Todos são capazes de conseguir, basta seguir todas as dicas contidas neste e-book que pode ter certeza de retorno.

Por que estes artigos são grátis? 

Sabemos que os artigos não valem nada mais que a idéia que está atrás deles não é mesmo?  As fábricas estão dispostas a lhe dar “amostras de graça” que tentam lhe influenciar a comprar os produtos delas. Agora sabemos o que está pensando, pequenas “amostras de graça” são uma coisa, mas 17 Monitores de LCD grátis, é impossível! Mas não é suposição não, acredite!!! Se você é um distribuidor ou está interessado em vender o produto específico de um fabricante, este normalmente ficará muito contente em lhe enviar uma ou várias unidades de amostra grátis (até mesmo se é um celular de $500). Outra grande coisa é quando você contacta um fabricante relativo a um produto, não é incomum para eles remeter automaticamente modelos novos semelhantes ou relacionados para você. Lembre-se que um monitor de pc que custa $1.200 no mercado, custa ao fabricante $20 para fabricar, se não menos. Assim você pode verificar porque que a maioria dos fabricantes não vê problema em enviar “amostra de graça”.

Atenção!!! É necessário que seja lido até o fim para dar certo, e que se respeite todas as etapas para se obter êxito. 


    Primeiro você precisa de um endereço para remessa como o de sua casa.

    Segundo você precisa de dois endereços de e-mail disponível. Sugerimos um segundo e-mail para uso empresarial. Seu segundo e-mail deverá ser para uso profissional. Por exemplo, o nome de sua empresa ou loja fantasia Exemplo: "bbvendasltda@brasil.com.br". E no outro e-mail Sugerimos a inicial de seu primeiro nome seguida por seu último nome. Se seu nome fosse João Batista, então "jbatista@email.com" seria excelente. 

Não recomendamos adquirir um e-mail na Hotmail ou Yahoo que consideram qualquer username literalmente, podem pensar que você esta dando um trote ou sendo um spam.

Aí vão algumas dicas de sites que fornecem contas de e-mail:

www.email.com
www.emailaccount.com 

www.postmaster.com 

www.ig.com.br
www.bol.com.br

Agora que você já entendeu o capítulo 1 você está habilitado a prosseguir. 

Em vez de ficar procurando companhias e os produtos delas diretamente, indicaremos um site  que lhe permitirá fazer isto diretamente. Finalmente depois que você fizer isto durante algum tempo, poderá procurar diretamente outros fabricantes e contactar usando sites de procura. No entanto este site oferece acesso a aproximadamente à 150.000 fabricantes com os quais você terá acesso para começar a solicitar amostras grátis.

http://www.globalsources.com/
Neste site você terá que se cadastrar GRÁTIS. Click no "Login/Register" e você verá uma página para sócios atuais entrarem no login, nomeie a contra-senha, role abaixo para onde diz "registre agora." Agora que você estará administrando relações empresariais precisará ter um nome para sua companhia. Depois que você entrar no site da Web, registre uma vez a sociedade que você decidiu, entre com o nome e também o resto de sua outra informação de contato. Então selecione as categorias de artigos que está interessado e que gostaria de receber o produto alerta (opcional). Agora você está pronto para começar. Na página principal do site da Web de globalsources, dê um click em "procura de produto" e de lá pode procurar. Pesquise bastante e relaxe dando  uma olhada nos produtos que lhe interessa. * * * 


Depois que você examinar os produtos, está na hora de começar a pedir suas amostras grátis. Considerando que você está começando, deveria iniciar com produtos (de qualquer categoria) com valor de varejo de consumidor de $35 ou menos. Só depois que você tiver um pouco de experiência e receber alguns, é que deverá começar a pedir os artigos mais caros como televisores, aparelhos de DVD, etc.

Há vários modos de contatar as companhias para receber suas amostras. Uma vez você estando na página de um único produto específico, poderá clicar no nome da companhia perto do topo (deveria estar em uma fonte azul) que o levará a uma página que terá a informação de contato deles  incluindo um ou dois endereços de e-mail.

Quando mandar e-mail às companhias, deverá se apresentar, mencione que  está interessado no produto, e que gostaria de receber mais informações relativas ao produto como também uma unidade de amostra. Inclua seu endereço remetendo. Inclua uma amostra de e-mail entre uma companhia e você. O que escreve em sua carta não tem que ser longo, um parágrafo apenas está bom. A informação contida em sua carta deve ser verdadeira; Eu não patrocino ou o apóio escrevendo qualquer tipo de informação fictícia em suas correspondências.

À  (Companhia)

Prezados Senhores,

Meu nome é Jose Felisberto, Comercializando o Diretor de (seu negócio). Nós estamos interessados em uma compra trimestral de 15 unidades de modelo (número modelo). Por favor e-mail eu qualquer informação adicional relativo a este modelo, seu melhor Preço Por Unidade na quantidade declarada, e uma ou duas unidades de amostra.

Atenciosamente,

(José Felisberto)


Você pode ter que manter boas relações através de e-mail com as companhias, um par delas antes e depois de seu pedido inicial. Uma coisa que eu não posso deixar de dar ênfase é ser paciente. Você pode não receber uma resposta a seu e-mail durante algumas semanas. Isto não significa que eles estão o ignorando, lá eles respondem da mesma maneira que lentamente para corporações grandes normalmente também.

Quando você receber seus produtos grátis, eles normalmente serão transportados como um "nenhum-valor, amostra comercial" assim você não paga nenhuma tarifa neles. Esta é uma coisa boa; tarifas podem ser até 40% do valor do produto!


(1) Lembre-se não há nenhum limite quanto a diferentes fabricas você pode pedir amostras; quanto mais contato fizer, mais produtos grátis  você receberá.

(2) Comece pedindo artigos de baixo valor (produtos com um valor de varejo de menos que $20) isto lhe permite ganhar a experiência que você precisa. É muito importante que siga este passo.

Lembre-se que para pedir amostras do exterior é preciso faze-las em ingles.


Se você não tiver paciência para esperar um produto de amostra grátis, aí vai dicas de alguns sites do exterior que vendem produtos a preço de custo:

www.ags.com 

 www.ags.com   
www.xbox.com/retail                
 www.mmpwarehouse.com      
 www.surplus.com           

 www.hotbuy4u.com                 
